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«Vogliamo essere parte di un cambiamento
che intende migliorare la vita delle persone,
in modo sostenibile»
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Ivan Viale
CEO - CIO

Mirco Pietribiasi
CEO - CTO

Giovanni Brentan
Presidente del CDA

Presidente di FinBrent 
con cui detiene 

BioBrent e MakBrent.

Chi Siamo

Co-Founder di Widdel Co-Founder di Widdel



Problemi

Cliente finale
• Rimandare impegni per aspettare la 

consegna

• Pacchi lasciati incustoditi a rischio 
danni da maltempo o furti

• Effettuare spedizioni o eventuali resi
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Le Necessità

Compagnie di Delivery
• Evitare doppie consegne e mancati 

ritiri

• Aumentare il numero di consegne 
giornaliere

• Efficientare e rendere più 
ecosostenibile il servizio
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Dispositivo intelligente 
gestibile da App

Fatto con materiali 
riciclati e alimentato 
dall’energia solare

Tiene al sicuro gli acquisti
ed evita le doppie consegne

Personalizzabile per 
integrarsi con l’abitazione Semplifica spedizioni e resi

Drone designed: Pronto per 
la consegna con Droni

Soluzione
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il tuo smart locker
personale



Pacchi al sicuro evitando 
furti o danni da maltempo

Consegne 24/7, anche 
nelle ore notturne

Il corriere risparmia tempo ed il 
cliente può seguire i propri impegni

Incentivo all’acquisto 
tramite e-commerce

Consegna sicura con Droni, 
raddoppiandone il raggio di consegna

…e cosa permette
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Controllo della consegna 
tramite QR code e pesatura

Efficientamento consumi e 
Carbon footprint

Ampliare la finestra di consegna 
Food grazie al vano Termoregolato

Ritiri senza perdite di tempo o 
rischio mancanza del cliente

Tutela la salute del corriere 
e del cliente (Covid free)



A Confronto…
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ORA CON 

Consegne limitate alla presenza del 
cliente 09:00 – 19:00

Finestra di consegna Food limitata 
all’orario di prenotazione del cliente 
o ad orari serali 18:00 – 20:00

Ritiri e resi solo se il cliente è presente 
o con consegna negli hub degli 
spedizionieri (disagi e perdite di tempo)

Consegne indipendenti dal cliente: 
24h su 24, 7 giorni su 7 (raddoppia il 
volume di consegna a parità di flotta)

Finestra di consegna Food indipendente 
dal cliente e da vincoli di orari per la 
deperibilità degli alimenti

Ritiri 24/7 senza perdite di tempo 
o rischio mancanza del cliente



Food Delivery
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Con il vano Food Delivery abbattiamo i limiti 
alla consegna degli alimentari !

L’immagine è solo un 
esempio raffigurativo

La spesa viene mantenuta a 
8/12°C per 6 ore

Capacità del vano di 24 litri

Il vano è dotato di un sistema elettronico 
a basso consumo per il raffreddamento  e 
riscaldamento, che permette il controllo 
costante della temperatura ed il 
mantenimento del cibo.

✔

✔
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Il Momento è ora

Mercato dell’e-commerce

+10%
Media/anno

+51%
Media/anno

Mercato del food delivery

*Fonti Statista e Osservatori.net

Crescita

*Fonte https://marketplaces.dealroom.co

Investimenti



TAM

SAM
ITALIA

 
EUROPA

 
USA

SOM

€92
Mld

€0,75
Mld

€8,5
Mld

€3,5
Mld

€18
Mln

*Calcolato su famiglie 
che abitano in zone 
rurali ITA-UE-USA

3 anni

*Ridotto del coefficiente 
di interesse

Mercato
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*Calcolato su stima dei 
prodotti fabbricabili per 

anno
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Modello di Business

Servizio a 
pagamento 
di consegna 
nei locker

B2B B2C

Vendita locker 
con brand del 

partner 
(B2B2C)

Inserimento del 
locker tra i 

benefit da offrire 
al proprio cliente 

(Host)

Vendita 
tramite 

distributore

Vendita 
tramite 

marketplace

Compagnie di 
Delivery

Servizi di 
booking

B2B
Cliente 
finale
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Milestones

Realizzazione Prototipo
Funzionante  -MVP-

Apertura Società

s.r.l

Deposito Brevetto e 
registrazione Marchio

Scouting finanziatori e 
partner

Ingresso in Holding
FinBrent

Riprogettazione Prodotto, 
App, Sito web e marketing



Guarda il Video 

The Whole Presentation is Private & Confidential - All rights reserved

www.widdel.eu
P.iva IT-04370650246

+39 388 3446038
mircopietribiasi@widdel.eu

+39 351 8660442
ivanviale@widdel.eu

Segui i tuoi impegni 
e le tue passioni, ai 

tuoi acquisti ci pensa

Mirco Pietribiasi

Ivan Viale
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https://youtu.be/x6MiSdFtqVY
http://www.widdel.eu/
mailto:mircopietribiasi@widdel.eu
mailto:ivanviale@widdel.eu
http://www.widdel.eu/


Cos’è Widdel…

Acquista

Configura il tuo
Widdel

E’ il tuo smart locker personale

Personalizzalo 
ed ordinalo

Installalo o 
richiedi 

l’installazione

Effettua i tuoi 
acquisti 
online

A ricevere i tuoi 
pacchi ci pensa 

Widdel !!



SMART
At the Customer’s Service

• Dispositivo intelligente gestibile da APP

• Doppio controllo della consegna

• Segnali audio per la comunicazione

• Collegabile con Alexa o Google Assistant



GREEN
Eco friendly

• Autosostenibile

• Si autoricarica

• Nessuna connessione 

elettrica necessaria

Non sono necessari 
lavori per installarlo



SAFE
Your Locker

• Tiene al sicuro i tuoi acquisti

• Sistema di controllo delle consegne 

e dei tentativi di manomissione

• Sistema a basso voltaggio

• Il tuo storage personale

COVID designed



Drone ready
Ready for Drones

• Pronto per la consegna con Droni

• Rende più sicura la consegna

• Ricarica rapida del Drone

Raddoppia il raggio 
di azione dei Droni
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Clienti Target

B2B

Compagnie di Delivery

Cliente finale

Servizi di booking

B2B

B2C



CARATTERISTICA IMPORTANZA Generic
Storage

App controlled ALTA

Possibilità di scelta estetica del 
prodotto per armonizzarlo all’immobile ALTA

Dispositivo intelligente con funzionalità 
di interazione ALTA

Limitati lavori di installazione ALTA

Possibilità di consegna 24/7 ALTA

Nessuna azione del cliente necessaria 
per effettuare la consegna MEDIA

Predisposto per la Drone delivery MEDIA

Stand-alone (si autosostiene) MEDIA

Ergonomicità MEDIA

Studiato con un’efficace grado di 
sicurezza passiva MEDIA

STATO ITA USA USA EST DEU GBR CAN /

NOTE
Il Prodotto va 
continuamen
te ricaricato

Necessità di 
connessione 

elettrica

Focalizzati 
soprattutto 
sul locker 
promiscui

Si affidano a 
diversi 

produttori

Esporta 
anche in 

Europa ma il 
prezzo sale

Vende in 
Canada 

attraverso 
Amazon

Ce ne sono 
svariati su 
vari portali

Legenda:

Ok

     Parziale

No

I Competitor



Uncomfortable *User-friendly

Active Safety

Passive Safety

Posizionamento
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*User-friendly: 
- Semplicità di gestione (App);
- Ergonomia nella consegna e nel ritiro;
- Permette la consegna da più fonti;
- Personalizzabile ed integrabile all’abitazione.
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Next Steps

Fase testing ed 
ottimizzazione di tutte 

le feature e gli 
accessori; conclusione 

App: fase debug

Unveiling prodotto; diffusione 2 
video Solution; arrivo prototipi 

funzionanti per campagne 
offline; inizio fase pre-sale

Inizio scouting partner 
e società di consegna; 
Inizio sviluppo App e 

server

Inizio sviluppo ed 
organizzazione area 
operativa ed uffici; 

consolidamento parco 
fornitori

Gen.
2022

Feb.
2023

Feb.
2023

Mar.
2023

Lug.
2023

Rifacimento sito Web con 
Configuratore ed inizio 

social Marketing

Inizio spedizione 
prodotti ai clienti

Giu.
2023

Arrivo primi esemplari, 
inizio montaggi ed 
ottimizzazione del 

processo

Dic.
2022

Conclusione rivisitazione 
estetica prodotto; 

creazione 5 video Pain 
per fase awareness

Apr.
2023

Raccolta dati traction, 
individuazione sito 

produttivo (montaggi) e 
inizio scouting personale 

Amm - Mnt



Dic.
2020

Nov.
2020

Feb. 
2021

Apr. 
2021

Giu.
2021

Ago.
2021

Nov. 
2021

Timeline
Dalla Necessità all’Idea, 
tra i soci, nasce il primo 
ragionamento sul 
personal locker 

Formulazione dei 
Pilastri fondamentali ed 
inizio  progettazione del 
prodotto Home Delivey 
Box

Avanzando con la 
progettazione, si 
inizia la realizzazione 
del Prototipo 
Funzionante

Conclusione della 
progettazione di 
massima ed 
ideazione di Light 
Charger

Conclusione del 
prototipo funzionante, 
sviluppo dei piani di 
Marketing ed ideazione 
di Sky Locker

Inizio iter di apertura 
start-up, deposito 
Marchio ed 
ideazione di E-bee

Apertura Widdel srl, 
deposito Brevetto e 
produzione 
documentazione cogente

Inizio ricerca Partnership 
strategiche per la 
conclusione della 
progettazione ed il lancio 
sul mercato del prodotto 
HDB

Ott.
2021



Inizio fase di Prevendita 
del prodotto e 
realizzazione in serie in 
Italia

Consolidamento del 
Team con figure 
Commerciale e Marketing

1°round di Investimento
Aumento di capitale: 
300.000€ Sviluppo del Prodotto e 

prima release dell’App

Q2
2022

Q3
2022

Q3
2022

Q4
2022

2026
2027

Ricerca Fornitori ed 
aziende Partner per la 
realizzazione del prodotto Inizio realizzazione 

dei prodotti:
Light Charger, Sky 
locker ed E-Bee

2024
2026

Espansione nel mercato 
Europeo ed USA

Q2
2022

Scouting di finanziatori, 
fondi e bandi

Q1
2023

Roadmap
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Traction
Budget €           26,61 €           51,46 €           78,07

Cpc medio €            1,90 €          10,29 €             4,11

Cpm €            3,76 €             7,31 €            5,54

Ctr% 1,28% 3,54% 2,37%

Ctr per click 
unico in uscita 1,02% 2,28% 1,65%

Pageviews 64 144 208

Tasso di 
conversione 21,88% 3,47% 9,13%*

Lead 14 5 19

Costo di 
acquisizione €             1,90 €           10,29 €             4,11

FB Advertising

Landing page

Età: 18 – 34
Sesso: M/F
Luogo: Italia

Età: 35 – 60
Sesso: M/F
Luogo: Italia TOTALE

*Media Home improvement: 6,56%
Fonte Facebook adv benchmarks



Mondo della
Delivery

Il nostro mercato di riferimento è in 
continua crescita, con un aumento 
costante previsto per i prossimi
3 anni superiore al 10%.

La sfida è quella di efficientare 
e scalare i processi che lo 
supportano…

Sales in billion U.S. dollars

…in particolare il “last mile” 
della consegna.
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2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021* 2022* 2023* 2024*

1,336 1,548
1,845

2,382

2,982
3,354

4,280

4,891

5,424
5,908

6,388



Creare un network che convogli le 
Major Companies* del settore a fruire 
dei nostri servizi, consegnando nei 
nostri personal locker, in modo da 
migliorare il servizio offerto al cliente 
finale ed efficientare l’iter
di consegna.

* Le società citate non sono clienti e non hanno contratti in essere con 
l’azienda, i loghi sono usati a solo scopo illustrativo del piano di business 
e dei clienti che l’azienda intende attirare con il proprio servizio.



Scorsi 3 
anni

Dati 2019

Il trend di crescita media è di circa 10,6%

Prossimi 3 
anni
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Potenzialità del Mercato



Yes, Now

*Fonte McKinsey.com






